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О шоуруме
Структура и история

Шоурум начал свою работу в 2025 году 
в г. Ташкент. 
Площадкой был выбран современный технопарк 
INNO

Выставочный зал с образцами 
и помещение для проведения 

переговоров

Сотрудников шоурума в роли 
представителей региона и каждого 

участника шоурума в частности

Back office в лице ЦПЭ Ленобласти 
и команды BXG

На сегодня структура 
шоурума включает в 

себя



Как это работает



Как это работает
1. 
Аналитика 
и отбор

Анализ 
предварительных 
заявок, первичные 
консультации 
по вопросам 
доступа на рынок

2. 
Сбор 
информации

Установочные 
сессии с оператором 
и ЦПЭ, сбор 
документации, КП, 
прайсов, каталогов

3. 
Доставка 
образцов

Содействие 
в доставке, 
размещении, 
хранении 
и содержании 
образцов 
продукции

4. 
База 
покупателей

Сбор 
и проработка баз 
потенциальных 
покупателей колл 
центром BXG

5. 
Продвижение

Организация очных 
встреч в шоуруме, 
выезды 
на предприятия, 
на выставки, иные 
деловые 
мероприятия, онлайн 
в формате 
видеозвонка



Как это работает



Шоурум сегодня
 Здоровые завтраки, 

овсяные, 
сублимированные фрукты 
и ягоды

 Вентиляционное 
оборудование 

 Торфогуматы

 Кондитерские изделия, 
вафли, изюм и арахис 
в шоколаде

 Стеклянная тара

73 23
 Эпоксидные клеи

 Металлические стеллажи

 Замороженные ягоды

 Оборудование 
для водоснабжения, 
насосные установки 
пластмассовые изделия 
для строительства

 Кирпичи и клинкер 

участника

более 1,8млн
долл.США

контракта



Типовые ошибки экспортеров

Прекращение работы при 
отсутствии быстрых контрактов

Нет экспортной команды 
отдела продаж

Байер не готов ждать 
образцы из РФ

Фактор доверия и 
отсутствие надёжного 
представителя

Нет доверия к 
иностранному 
представителю или 
результатов



Рекомендации
Follow-up и 
инфоповоды, 
консультация

Определите 
ответственного 
за экспортные продажи

Решите как донесёте 
о качестве продукции 
(образцы на выставку)

Поиск представителя 

как стратегия 
выхода
Обратитесь к 
коллегам 
из смежных отраслей



Как узнать цену



Выводы
Культурная адаптация 
критически важна 
То, что работает в одной 
стране, может провалиться в 
другой 
из-за разницы в менталитете

Нельзя управлять 
дистанционно 
В некоторых культурах требуется 
личное присутствие и погружение

Местные кадры — 
особая статья 
Подход к работе, мотивация, 
отношение к деньгам могут 
кардинально отличаться

Даже перспективный 
рынок 
может оказаться «не 
вашим» 
Рост потребления — не 
единственный фактор успеха



Кейс



Кейс



ТГ ШОУРУМ

+7(968)119-01-48
kev@bxg24.ru
www.bxg24.ru
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